Программа мастер-класса
«Эффективные модели развития бизнеса»
	Время 
	Тема 
	Спикер 

	10-00 - 10-10
	Приветственное слово участникам мастер-класса
	Начальник отдела развития предпринимательства
Паршиков Сергей Петрович 

	10-10 – 11-00 
	Тема 1: «Стратегии  развития  бизнеса»
· Почему развитие – жизненная необходимость для любого бизнеса
· Как заставить действующий бизнес генерировать  ещё больше доходов
· Как  развиваться с помощью «масштабирования бизнеса» 
· Как развиваться по модели «субподряда»
· Как объединяться в группы компаний и что это даёт
· Как  использовать  чужую франшизу и как продвигать собственную франшизу
· Методология выбора и оценки стратегий
	Гольдберг Михаил 
Предприниматель с 1992 года
Бизнес-тренер и бизнес-консультант

	11-00 - 11-30 
	Тема 2: «Постановка целей  и мотивация на развитие»
· Успешный бизнескак важнейшая жизненная  цель для предпринимателя
· Как ставить для себя и для бизнеса конкретные  цели для  развития
· Как правильно составить «дорожную карту» развития бизнеса и как по ней двигаться 
	Верхухин Андрей
Предприниматель
Бизнес-тренер и бизнес-консультант 


	11-45 - 12-30
	Тема 3: «Эффективные коммуникации в бизнесе» 
· Как выстроить эффективную систему коммуникаций  внутри компании
· Что такое «нетворкинг» и как им должен пользоваться предприниматель
· Как выстроить систему эффективную систему коммуникаций бизнеса и внешней среды 
· Основные принципы и технологии успешных деловых переговоров
	Дроздов Николай 
Предприниматель
Бизнес-тренер и бизнес-консультант


	12-30 - 13-15
	Тема 4: «Способы привлечения инвестиций в бизнес» 
· Как привлечь инвестиции в бизнес на партнёрских основания
· Как работать с инвестиционными фондами
· Как привлекать «бизнес-ангелов» и других частных инвесторов
· Что такое «крауфандинг» и как он работает

[bookmark: _GoBack]Тема 5: «Государственная поддержка предпринимательства на территории Новосибибирской области» 
· Обзор системы государственной поддержки 
· Работа областных фондов микрофинансирования и поручитальства
	Дроздов Николай 
Предприниматель
Бизнес-тренер и бизнес-консультант






Представители  организаций, входящих в инфраструктуру поддержки

	14-00 – 14-45 
	Тема 6: «Участие в государственных и муципальных торгах. Выигрыши и «подводные камни»
· Как работает система государственных и муниципальных закупок
· Что нужно сделать, что бы стать учасником системы закупок
· Как принимать решение об участии в торгах. До какой цены бороться.
· «Подводные камни» системы госзакупок
	Новиков Олег
Бизнес-тренер и бизнес-консультант
Специалист по госзакупкам  

	14-45 – 15-30 
	Тема 7: «Сплочение команды малого предприятия»
· Как набирать сотрудников в компанию 
· Как сплачивать команду  своей компании 
· Как  вдохновлять и мотивировать команду на новые «трудовые подвиги» 
	Новиков Олег
Бизнес-тренер и бизнес-консультант
психолог 

	15-45 - 16-45
	Тема 8: «Налаживаем систему продаж компани» 
· Что такое система продаж компании и из чего она складывается
· Что такое  « воронка продаж» компании , как её проектировать и отлаживать
· Современные технологии продвижения компании и продукции. Рецепты их эффективного использования
	Безуглов Иван 

Специалисты  по продвижению 
Руководитель маркетинговой компании 

	17-00 - 19-00
	Тема 9: «Повышение личной эффективности предпринимателя и руководителя»
· Кто такой руководитель – Лидер , его основные качества
· Как развивать  и укреплять своё Лидерство 
· Как эффективно управлять своими психологическими и физическими ресурсами .
· Как управлять временем, знаниями и умениями 
	Гольдберг Михаил 
Предприниматель с 1992 года
Бизнес-тренер и бизнес-консультант
Новиков Олег
Бизнес-тренер и бизнес-консультант
психолог

	19-00 - 19-30
	Ответы на вопросы и консультации. Выступления приглашённых гостей. 
Вручение Сертификатов. 
	



